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          桦恺佑信息咨询      

桦恺佑信息咨询工作室官方账号 

 

粉丝 57 获赞 1 

关注  

2026 年春节，中国车市的硝烟味并未因节日消散。不少车企员工假期坚守岗位、备战全年，而中汽协
节前发布的 1
月产销数据，早已定下冷峻基调。这场关乎合资品牌生存的贴身肉搏，已在假期暗流中悄然启幕，2026
年车市竞争之烈，远超以往。多重压力下，合资品牌的反击率先打破沉寂，用两场 " 骨折级 "
让利，拉开了 2026 年价格战的序幕。正月初六，广汽本田借雅阁品牌 50
周年契机，推出老客户专属复购福利，雅阁 e:PHEV 尊贵版仅需 13.88 万元即可入手，相较于 23.88
万元的官方指导价，直降 10 万元，限量 1000 台的名额一经推出便引发热议。要知道，雅阁曾是 B 级车
市场的绝对标杆，这样的降价幅度，在其数十年的在华历史中极为罕见。紧随其后，年初八开工当日
，广汽丰田迅速跟进，推出威兰达 AIR 版 13.78 万元限时权益价，叠加多重补贴后综合直降 3.2
万元，同时搭配 8 年超长期低息金融方案与三大件终身质保，用一套组合拳抢占市场先机。这并非偶然
的节日促销，而是合资品牌放下身段、直面生存压力的真实写照，更是其褪去溢价光环、以质价比求
生存的战略转折。放在数年前，这样的场景根本无法想象。曾经，" 合资 " 二字就意味着品质背书与品
牌溢价，即便同级别产品定价高于自主品牌，消费者也愿意为这份信任买单。但中国汽车产业的转型
浪潮，彻底颠覆了这一格局。2025 年数据显示，中国自主品牌在乘用车市场的份额已逼近
70%，新能源乘用车零售渗透率高达
53.9%，每卖出两辆车就有一辆是新能源车，且核心份额被中国品牌占据。与此同时，1
月新能源汽车产销分别完成 104.1 万辆和 94.5 万辆，同比分别增长 2.5% 和
0.1%，新车销量占汽车总销量的 40.3%，新能源已成市场主流。在这样的背景下，南北大众、广汽本田
、东风本田、东风日产等主流合资企业 2025 年销量纷纷下滑，即便强如丰田，南北两家合资公司也仅
能依靠价格调整与新能源战略本土化，勉强实现个位数增长，昔日的市场优势已荡然无存。二线合资
品牌的陆续离场，更凸显了当前合资阵营的分化与危机。铃木、雷诺、DS、Jeep、三菱等品牌的关停转
并，早已为行业敲响警钟——在中国车市从燃油时代向电动时代、从工具属性向情绪价值转型的过程
中，固守传统、高姿态运营的品牌，终将被市场淘汰。而存活下来的主流合资品牌，早已陷入 "
不降价就失份额，降价就亏利润 " 的两难境地。2025 年，大众集团在华销量 269 万辆，同比下降
8%，其中新能源汽车销量仅约 11.69 万辆；宝马、奔驰在华销量同比跌幅分别达 12.5% 和 19%，豪华品
牌的市场份额正被蔚来、理想、问界等中国高端新能源品牌持续挤压。更值得关注的是，合资品牌新
车型的市场保鲜期大幅缩短，除少数经典车型外，多数新品难以形成持续竞争力，这也倒逼合资企业
必须加快迭代节奏，拿出更具针对性的产品与策略。本田、丰田的开年降价，仅仅是合资品牌反击的
开胃菜，一场覆盖全产品线的 " 自刀 " 大战，才刚刚开始。2025
年，丰田、大众、日产等头部合资企业已全面发力 " 中国派 "
新能源车，将研发主导权逐步移交本土团队，设立 " 中国首席工程师 "
机制，推出适配中国用户需求的专属车型，丰田铂智 3X、日产 N7/N6
等车型的市场表现，已证明本土化战略的可行性。进入 2026 年，这份本土化布局将进一步深化，3
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月广汽丰田铂智 7 将正式上市，此后，东风日产 NX8、奥迪 E7X、大众 ID.ERA 9X
等多款新车将陆续登场，形成密集的产品攻势。其中，东风日产 NX8 基于天演架构打造，定位中大型
SUV，推出纯电和增程两种动力形式，纯电车型采用 800V 碳化硅平台，支持 5C 超充技术，精准贴合
中国用户对大空间、高续航的需求，彰显合资品牌本土化研发的诚意。舆论场上，" 合资衰退 "
的声音从未停歇，但本田新飞度限量 3000 辆即刻售罄的现象，却折射出市场的另一面——年销 3000
万辆的中国车市，从未给努力者关上大门。合资品牌的核心问题，从来不是 " 失去市场 "，而是 "
未能跟上市场变化 "。过去数年，合资品牌的慢热与自傲，让其错失了新能源转型的黄金期，而如今的
" 自刀 " 与反击，本质上是一场迟到的觉醒。2025 年，马自达 EZ-60、别克至境 L7、现代 EO 等新车的
推出，便是二线合资品牌自我救赎的尝试，即便这些产品未必能支撑品牌复兴，却也传递出合资企业
幡然醒悟的决心。这场觉醒，不仅关乎合资品牌的生存，更将重构中国车市的竞争格局。从趋势来看
，2026 年的价格战不会停歇，合资品牌的 " 自刀 " 将成为常态，不仅燃油车型会朝着 " 降价增配 " 的方
向迭代，新能源车型也将彻底放下品牌溢价，用同级对等的产品定义与自主品牌正面抗衡。与此同时
，合资品牌将进一步深化本土化布局，不仅是产品研发，更是供应链、渠道、服务的全面本土化，借
助中国技术与制造优势，补齐自身短板。而随着纯电转型节奏的调整，产品竞争将逐步回归品牌与体
系层面的较量，合资品牌的制造底蕴、质量管控优势，有望与中国市场的智能化、年轻化需求深度融
合，形成新的竞争力。站在 2026 年的时间节点，回望合资品牌在华的数十年历程，从躺赢时代到生死
博弈，这场转变背后，是中国汽车产业的崛起，更是市场规律的必然。未来，那些能够真正放下身段
、深耕本土、坚守创新的合资品牌，或许能在这场重构之战中站稳脚跟；而那些固守传统、不思变革
的品牌，终将重蹈二线合资的覆辙。2026 年，中国车市的 " 白刀子进红刀子出
"，既是合资品牌的生死考验，更是中国汽车产业迈向全球领先的必经之路。 

         
WhatsApp网页版全新升级：扫码上线，随时随地畅享消息互通      
    。         
随着移动互联网的快速发展，人们对于即时通讯工具的需求日益增
长。WhatsApp作为全球最受欢迎的即时通讯应用之一，近日推出了
全新升级的网页版。用户只需通过手机扫描二维码，即可随时随地
登录网页版WhatsApp，实现消息的互通无阻。 WhatsApp网页版自推
出以来，就受到了广大用户的喜爱。此次升级，不仅优化了用户体
验，还增加了许多实用功能，使得用户在电脑上也能享受到与手机
版相同的便捷通讯体验。 首先，扫码上线是此次升级的一大亮点。
用户无需下载任何软件，只需在电脑浏览器中输入WhatsApp网页版
的网址，然后使用手机扫描屏幕上的二维码，即可完成登录。这一
操作简单快捷，让用户能够快速上手，轻松享受网页版WhatsApp的
便利。 其次，WhatsApp网页版在消息互通方面进行了优化。用户在
电脑上收到的消息，会同步到手机上，反之亦然。这意味着用户无
论在何时何地，都可以通过电脑或手机与好友保持实时沟通。此外
，网页版WhatsApp还支持发送图片、视频、语音等多种消息类型，
让沟通更加丰富多彩。
此外，WhatsApp网页版还增加了以下实用功能： 1. 多账户登录：用
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户可以同时登录多个WhatsApp账户，方便管理不同社交圈。 2. 离线
阅读：即使手机处于离线状态，用户也可以在电脑上查看已收到的
消息。 3.
消息搜索：用户可以方便地搜索历史消息，快速找到所需信息。 4. 
视频通话：用户可以在电脑上发起或接收视频通话，与好友进行面
对面的交流。 5.
文件传输：用户可以在电脑上发送和接收文件，如文档、图片等。 
WhatsApp网页版的推出，无疑为用户带来了极大的便利。在日常生
活中，我们常常需要使用电脑处理工作或学习任务，而WhatsApp网
页版的出现，让用户在电脑上也能轻松与好友保持联系。尤其是在
疫情期间，人们居家办公、学习的时间增多，WhatsApp网页版更是
成为了不可或缺的通讯工具。 当然，作为一款即时通讯应用，Whats
App网页版在安全性方面也备受关注。据悉，WhatsApp网页版采用
了与手机版相同的安全加密技术，确保用户通讯的安全性。此外，
WhatsApp还承诺，将不断优化网页版功能，为用户提供更加优质的
服务。 总之，WhatsApp网页版的全新升级，无疑为用户带来了更多
便利。在扫码上线、随地消息互通的基础上，新增的多项实用功能
，使得WhatsApp网页版成为了一款不可多得的通讯工具。相信在未
来的日子里，WhatsApp网页版将继续陪伴我们，让沟通变得更加便
捷、高效。      

TA的作品

更多作品  
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