
 
  

首页 

推荐 

    亚运会 

关注 

                             1 / 29

//20260404_344706435.html
//20260404_344706435.html
//20260404_780113048.html
//20260404_780113048.html
//20260404_286274018.html
//20260404_286274018.html
//20260404_286274018.html
//20260404_286274018.html
//20260404_293074738.html
//20260404_293074738.html


 

朋友 

我的 

直播 

放映厅 

知识 

热点 

                             2 / 29

//20260404_561963198.html
//20260404_561963198.html
//20260404_285551783.html
//20260404_285551783.html
//20260404_535041525.html
//20260404_535041525.html
//20260404_135639986.html
//20260404_135639986.html
//20260404_665658228.html
//20260404_665658228.html
//20260404_993153041.html
//20260404_993153041.html


 

游戏 

娱乐 

二次元 

音乐 

美食 

体育 

时尚 

                             3 / 29

//20260404_438336359.html
//20260404_438336359.html
//20260404_630684278.html
//20260404_630684278.html
//20260404_953439395.html
//20260404_953439395.html
//20260404_467615537.html
//20260404_467615537.html
//20260404_305491115.html
//20260404_305491115.html
//20260404_506897592.html
//20260404_506897592.html
//20260404_378437970.html
//20260404_378437970.html


 

业务合作 

2023 � 抖音 

京ICP备16016397号-3 

京公网安备 11000002002046号 

                             4 / 29

//20260404_180667330.html
//20260404_896607884.html


 
广播电视节目制作经营许可证 

京B2-20170846 

网络文化许可证-京网文-（2022）0938-030号 

互联网宗教信息服务许可证 京（2022）0000057 

药品医疗器械网络信息服务备案 （京）网药械信息备（2023）第00318号 

网络谣言曝光台 

网上有害信息举报 

违法和不良信息举报 400-140-2108 

青少年守护专线 400-9922-556 

算法推荐专项举报 sfjubao@bytedance.com 

网络内容从业人员违法违规行为举报 feedback@douyin.com 

广告投放 

用户服务协议 

隐私政策 

账号找回 

联系我们 

加入我们 

营业执照 

友情链接 

站点地图 

下载抖音 

                             5 / 29

//20260404_375912151.html
//20260404_641963518.html
//20260404_263685734.html
//20260404_963609056.html
//20260404_018519737.html
//20260404_270029116.html
//20260404_440709718.html
//20260404_037392509.html
//20260404_725014070.html
//20260404_994209908.html
//20260404_038098511.html
//20260404_694122909.html
//20260404_363994760.html
//20260404_368173923.html
//20260404_673013363.html


 
抖音电商 

 搜索 

客户端

                             6 / 29

//20260404_618867250.html
//20260404_157333053.html


 

投稿

发布视频 

视频管理 

作品数据 

直播数据 

创作者学习中心 

创作者服务平台 

                             7 / 29

//20260404_455108564.html
//20260404_988937714.html
//20260404_839743283.html
//20260404_908755663.html
//20260404_784855353.html
//20260404_069911907.html


 

登录

登录后即可观看喜欢、收藏的视频

我的作品

我的喜欢

我的收藏

                             8 / 29



 

观看历史

                             9 / 29



 

                            10 / 29



 
  

    

                            11 / 29



 

                            12 / 29



 
  

                            13 / 29



 

                            14 / 29



 
  

                            15 / 29



 

                            16 / 29



 
  

                            17 / 29



 
  

                            18 / 29



 

                            19 / 29



 
  

0 

0 

0 

分享 

音乐  

  

 

  

 

愿你我皆安好（剪辑版） 

            贾晓龙        

                            20 / 29

//20260404_053407978.html
//20260404_053407978.html
//20260404_623547705.html
//20260404_623547705.html
//20260404_623547705.html
//20260404_401132955.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html
//20260404_974083308.html


 

举报 
发布时间： 20260404 00:15:34 

全部评论 

请先 登录 后发表评论

暂无评论

                            21 / 29



 

  

          桦恺佑信息咨询      

                            22 / 29

//20260404_404985416.html
//20260404_404985416.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html
//20260404_472136835.html


 

桦恺佑信息咨询工作室官方账号 

 

粉丝 57 获赞 1 

关注  

文 | 超前实验室 2026
年开年，大模型领域的资本棋局，落子声陡然密集。近日，向来低调的阶跃星辰被曝正在筹备赴港
IPO，计划募资约 5 亿美元。更引人注目的是，就在一个月前，这家公司刚刚完成了超 50 亿元人民币的
B+ 轮融资，一举刷新了过去十二个月中国大模型赛道的单笔融资纪录。几乎在同一时间窗口，智谱 AI
与 MiniMax 在 1 月初的一周内相继登陆港交所。前者戴上 " 全球大模型第一股 " 的桂冠，募资约 43
亿港元，风光无两；后者则以 " 全球化 AGI 第一股 " 之名，筹集了 55.4 亿港元。而就在 2025
年的最后一天，月之暗面宣布完成了 5 亿美元的新一轮融资，在资本寒冬中继续展示着强大的吸金能力
。如果将时间线再拉长，你会看到，零一万物与百川智能在公开的融资记录上陷入了漫长的静默期，
两者不约而同地转向了更具体、更务实的业务纵深地带。曾经被资本与媒体共同冠以 "AI 六小虎 "
之名、承载着中国 AGI 创业梦想的六家明星公司，其发展轨迹与叙事逻辑，在 2025 年至 2026 年的这个
交界点上，已经无法再用同一个标签来粗暴概括。无论是上市钟声还是寒冬独舞，抑或失意者的战略
收缩，这些碎片共同拼贴出一幅行业分化急剧加速的图景。喧嚣了三年的大模型创业浪潮，经历了一
场残酷的期末大考，产业竞争的核心逻辑，已从早期的 " 模型能力赛 "，全面转向更为残酷、现实的 "
生态卡位战 " 。昔日同一个牌桌上的玩家，如今走向了泾渭分明的赛道。  昔日的 " 六小虎 "，AGI
集体梦碎如果把时间倒回 2023 年，几乎所有明星创业公司都在讲述同一个激动人心的故事：做出最强
大的通用人工智能（AGI）基座模型，成为中国的 OpenAI！然而，高昂的算力成本、巨头的全面碾压
、以及商业化落地迟迟无法打开的困局，迫使每一位玩家必须回答一个更现实的问题：你到底靠啥活
下去？训练千亿乃至万亿参数的基础模型，是一场极其昂贵的燃烧竞赛，一次大规模预训练的 " 点火 " 
成本，就可能高达数千万美元。对于尚未形成稳定现金流的创业公司而言，无疑是烧钱豪赌。而压垮
骆驼的最后一根稻草，来自于 DeepSeek 的横空出世，TA 用白菜价的训练成本实现了性能的吊打，好比
AI 领域的寒门贵子，一夜之间，打了所有玩家的脸。珠玉在前，其他公司继续投入巨资自研通用基座
模型的战略意义与商业价值，遭到了前所未有的质疑。与此同时，另一个维度的碾压也在同步发生，
在面向消费者的 C 端战场，豆包、元宝、千问们依托母体庞大的流量与生态优势，迅速构筑起几乎难
以逾越的用户规模与场景壁垒。创业公司想要在纯 C 端应用上杀出重围，难度堪比登天。在 DeepSeek
的 " 技术掀桌 " 与互联网巨头的 " 流量碾压 " 双重夹击之下，关于 " 纯通用大模型创业 " 的单一梦想，其
现实基础开始加速瓦解。投资人的热情迅速退潮，转而追问极其现实的三连暴击：你的商业模式到底
是什么？你的护城河在哪里？你如何在不依赖无限输血的情况下自己活下去？这也恰恰解释了为何阶
跃星辰能逆势拿下超 50 亿融资，在投资人眼中，它的 "AI+ 终端 " 模式描绘了一个令人兴奋的新故事，
不单纯依赖软件订阅，而是通过与手机、汽车等海量硬件终端深度捆绑，参与到硬件产品的价值分配
中，甚至未来能形成 " 终端卖得越多，模型用得越广，数据飞轮转得越快 " 的正向循环。这个故事既有
产业互联网的味道，又踩准了万物智能化的时代脉搏，因此吸引了多方资本的联手重注。正是资本市
场 " 只愿意坐在宝马上笑 " 的现实与无情，驱动着昔日的 " 六小虎 "
走向了完全不同的战略选择。六小虎的路径分野：四条干道，四种活法如果我们抛开 " 六小虎 " 这个过
时的集体标签，转而审视它们各自选择的商业化路径，会发现它们已然清晰地走上了四条不同的主干
道。第一条路，是走进会议室的 " 企业服务商 "，代表是智谱 AI。其他人还在为如何取悦海量 C
端用户而头疼时，智谱选择了一条更 " 重 " 但可能更 " 稳 "
的路：深耕企业和政府大客户。它的商业模式非常清晰，就是 MaaS，将自己打磨多年的千亿参数 GLM
大模型，打包成一整套行业解决方案，卖给银行、央企、地方政府等 " 大甲方
"。这意味着它主动避开了与巨头在 C 端流量上的正面消耗战，转而依靠对行业需求的理解、稳定的项
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目交付能力以及可靠的服务体系来构建壁垒。这条路门槛极高，需要深厚的客户关系积淀和强大的 To
B 服务基因，但一旦建立信任，订单和现金流都相对可观且稳定。智谱的上市，可以看作是对这条 "To
B 苦行 " 路径的阶段性肯定。第二条路，在 To C 红海中寻找差异化的产品经理，以 MiniMax
和月之暗面为代表，但两者侧重点已然不同。MiniMax 将重心大胆押注在海外消费市场：既然国内 C 
端市场已是红海一片且巨头林立，那就跳出包围圈，去全球市场寻找新蓝海！它通过轻量化的模型和
充满趣味性、人性化的交互体验来吸引全球用户，走的是经典的互联网产品付费订阅路线，不过，如
何在一个文化多元、竞争同样激烈的全球市场，完成从 " 流量 " 到 " 留存 " 再到 " 持续盈利 " 的完整闭环
，是它必须解答的难题。而月之暗面则选择了在国内市场与巨头周旋，做深耕技术的老极客。面对
DeepSeek 带来的冲击，其一度暂停了激进的流量投放，将资源集中回到底层技术的突破上，最终推出
了获得市场好评的 K2 模型。它的路径更像一个技术极客，相信最终胜出还是要靠模型能力的 " 硬核 "
实力，在巨头林立的缝隙中，用顶尖技术赢得特定用户群体的忠诚。第三条路，软硬一体化的 "
生态赋能者 "，阶跃星辰是这条路上的孤勇探索者。与大多数同行聚焦于纯软件和云服务不同，阶跃星
辰从成立之初就将目光投向了物理世界的智能终端。它的故事不是 " 成为下一个 OpenAI"，而是 " 成为
AI 时代的英特尔或高通 "，致力于将大模型能力深度嵌入到手机、汽车、IoT
设备等亿万级硬件中，成为智能终端的核心 " 大脑 " 组件。这一战略选择，在其核心团队构成上就体现
得淋漓尽致：董事长印奇来自旷视科技，拥有将计算机视觉算法大规模落地到手机、安防等硬件的完
整经验；CTO 则曾主导建设国内顶尖的 AI
基础设施。其商业化逻辑也随之彻底改变：收入不再单纯依赖于 API 调用次数，而是与
OPPO、荣耀等头部手机厂商深度绑定，将模型作为系统级能力预装进手机，目前总装机量已超过 4200
万台；在汽车领域，它与头部智能驾驶方案商协同，目标是在 2026 年让模型上车超过 100
万辆。这意味着它的命运与智能硬件产业的繁荣深度捆绑，走上了一条周期更长、壁垒更高、也更 " 重
" 的产业之路。第四条路，聚焦垂直赛道的 " 行业专家
"，零一万物与百川智能是这一方向的代表。在评估了持续投入通用大模型 " 军备竞赛 " 的巨大风险与不
确定性后，它们选择了战略收缩与聚焦转型。零一万物解散了庞大的预训练团队，将重心全面转向为
企业提供深度定制的行业大模型和 Agent 解决方案，本质上转型为一家深度 To B
的技术服务商。百川智能则明确了 " 百小应、AI 儿科、AI 全科、精准医疗 "
等聚焦方向，尤其是医疗领域，试图将 AI 能力与专业的医学知识图谱深度结合，解决诊断辅助、健康
管理等具体痛点。这条路径的逻辑在于：承认在通用能力上或许无法匹敌顶尖玩家，但在某个垂直行
业里，通过 "AI+ 行业知识 " 的深度融合，可以解决更具体、更刚需、更高价值的问题，从而建立起深
厚的专业壁垒。在这类强监管、高专业门槛的领域，可能生长出比通用模型公司利润率更高、用户粘
性更强、护城河更深的 " 垂直小巨头 "。无论如何，六小虎都清醒地承认了 " 赢家通吃 " 的基座模型战场
格局已初步奠定，也甘心以退为进，在特定领域实现深度渗透、解决真实问题、并创造不可替代的商
业价值来衡量。毕竟，行业既需要攀登基座珠峰的探险家，也离不开在垂直深谷中精耕细作的玩家。
未来的 AI 巨头，未必诞生于 " 通才 "，更可能崛起于 " 专才 "。  后六小虎时代， 行业再分化
基于当前清晰的生态位分化，我们可以大胆推演未来 2-3
年中国大模型产业可能收敛的终局格局，那就是 " 金字塔结构
"：顶层是超级玩家，由少数统治级开源基座打造，如 DeepSeek，提供基础 AI
能力，创业公司已难介入。中层是 " 垂直王国 " 与 " 新入口 "。智谱、MiniMax、零一万物与百川智能在
此扎根，依靠行业深度或产品差异建立壁垒。阶跃星辰则押注 "AI+ 终端
"，试图通过嵌入手机、汽车成为下一代交互入口，展开 " 升维竞争 "。底层是蓬勃的 "AI 广阔天地 "，
将催生无数解决具体场景的应用与智能体，成为创新最活跃的土壤。在这一格局下，复杂的竞合关系
或取代简单的对抗，超级玩家可能向下渗透，推出自有的垂直应用，与中层的 " 垂类玩家 "
产生竞争。不同的 " 垂直玩家 " 可能为了对抗巨头或获取议价权而形成联盟。" 物理世界新入口 " 的玩家
，如阶跃，将成为硬件厂商争相合作或警惕的对象。最大的变数，仍在于技术范式的颠覆性创新，是
否会有新的范式级技术打破现有生态位划分，犹未可知。至此，" 六小虎 " 作为一个整体符号的历史使
命已经完成，如今大家正分头奔赴各自的战场，去回答一个最终极的问题：在巨头降维打击的时代，
创业公司该如何找到属于自己的广阔天地，并牢牢卡死生态位？答案，或许就藏在六小虎截然不同、
却同样充满挑战的路径之中。 
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WhatsApp网页版全新升级：二维码配对聊天，扫码快速登录，便捷
沟通从此开启          。          
随着移动互联网的飞速发展，即时通讯工具已经成为人们日常生活
中不可或缺的一部分。WhatsApp作为全球最受欢迎的通讯应用之一
，其网页版功能的升级无疑为用户带来了极大的便利。近日，Whats
App网页版推出了全新功能——二维码配对聊天，用户只需扫描二维
码即可快速登录，实现随时随地畅快沟通。 WhatsApp网页版二维码
配对聊天的功能，旨在让用户在电脑端也能享受到与手机端相同的
便捷沟通体验。以下是该功能的详细解读： ### 1.
二维码配对，轻松登录 以往，用户在电脑端登录WhatsApp网页版需
要输入手机号码和验证码，操作相对繁琐。而如今，通过二维码配
对，用户只需在手机端打开WhatsApp应用，点击网页版登录按钮，
即可生成一个独特的二维码。随后，用户只需将二维码对准电脑屏
幕上的扫描框，即可快速完成登录。整个过程无需输入任何信息，
操作简单快捷。 ### 2. 界面优化，体验更佳 除了二维码配对功能外
，WhatsApp网页版还对界面进行了优化。新的界面更加简洁美观，
功能布局更加合理，使得用户在使用过程中能够更加轻松地找到所
需功能。此外，网页版还支持多窗口操作，用户可以同时打开多个
聊天窗口，方便查看和管理多个聊天群组。 ### 3.
数据同步，无缝衔接 WhatsApp网页版与手机端的数据同步功能也得
到了进一步加强。用户在电脑端发送的消息、接收的图片、视频等
，都会实时同步到手机端。这意味着，用户无论在电脑还是手机上
，都能享受到无缝衔接的沟通体验。 ### 4. 隐私保护，安全可靠 Wha
tsApp一直以其强大的隐私保护功能而受到用户青睐。网页版同样继
承了这一特点，确保用户在电脑端聊天过程中的隐私安全。此外，
WhatsApp网页版还采用了加密技术，确保用户数据传输过程中的安
全可靠。 ### 5. 适用场景广泛 WhatsApp网页版二维码配对聊天的功
能，不仅适用于个人用户，还适用于企业、团队等场景。企业员工
可以通过网页版进行高效沟通，团队协作更加便捷。同时，这一功
能也方便了家庭、朋友之间的远程交流。 总之，WhatsApp网页版二
维码配对聊天的功能，为用户带来了前所未有的便捷沟通体验。随
着这一功能的普及，相信会有越来越多的用户选择在电脑端使用Wha
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tsApp，畅享随时随地、轻松便捷的沟通时光。      
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