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          桦恺佑信息咨询      

桦恺佑信息咨询工作室官方账号 

 

粉丝 57 获赞 1 

关注  

2026 年春节前夕，河北沧州的家具厂老板袁先生终于签了一份保额 30
万元的分红型年金险保单。早在半年前，一位相识的保险代理人就为他 " 埋 "
下了购买年金险的念头。"2025 年 8 月，保险预定利率再次调整之前，就有代理人朋友频繁推荐分红险
产品，那时厂子订单也不多，还得购买原材料，自己比较犹豫。" 袁先生说。直到 2025 年末，袁先生要
回了一些欠款，想存入银行的时候发现存款利率较低。而家具厂的利润越来越微薄，因此在保险代理
人的强烈推荐下，他终于下定了投保决心，锁定利率的同时，还可以给自己攒些养老钱。袁先生的犹
豫与抉择，正是不少家庭财富配置的写照——当无风险利率不断走低，兼具 " 保底 " 与 " 盼头 "
的分红险，正悄然回归越来越多家庭的视野。选择2025 年 7
月底，当保险行业协会发布普通型人身保险产品预定利率研究值为 1.99% 后，保险产品降息的消息一度
刷屏。根据相关规定，如果人身险预定利率最高值连续两个季度高于预定利率研究值 25
个基点及以上，就需要下调预定利率。彼时，普通型人身保险产品的预定利率上限为
2.50%，已经达到下调预定利率条件。随后，几家大保险公司发布了产品预定利率信息调整公告，自
2025 年 8 月 31 日起，将普通型保险产品预定利率最高值由 2.50% 降为
2%，分红型保险产品预定利率最高值由 2% 降为 1.75%，万能型保险产品最低保证利率最高值由 1.50%
降为 1%。当时，保险代理人李女士第一次向袁先生推荐分红险产品——作为一款抵御低利率的工具，
分红险既可以让投保人享受权益投资或利率上行带来的超额收益，长期也有利于帮助投保人抵御通胀
对保险利益的侵蚀。而袁先生对此并不理解，他的第一反应是，" 分红险？老皇历了，以前不是都说收
益不高吗？"除了留一些现金用于生意周转和家庭开支，袁先生的钱大部分都躺在银行大额存单和短期
理财产品上。虽然收益率不高，但比较省心。此外，他还曾买过预定利率为 3.50%
的增额终身寿保险产品，因此面对彼时预定利率仅为 2%
的分红险并未心动。半年后，当李女士拿着预定利率已经降至 1.75% 的分红险产品再次找到袁先生时，
他却有了不一样的想法。据李女士介绍，其推荐给袁先生的鑫鸿福养老年金（分红型）保底利率为 1.75
%，以现金方式进行分红，总利益最快在第六年即可超过所交保费。袁先生称，最近他咨询了银行的理
财经理，被告知 3 年期挂牌利率降至 1.75%，5 年期存款利率则更低，而分红险的保底利率可以达到 1.7
5%。此外，分红险还有浮动分红部分，保险公司根据实际投资经营成果的盈余向客户进行分配，面对
生意的不确定性和利率的下行趋势，这个 " 下有保底，上有分红 " 的结构设计，最终打动了他。回归袁
先生的选择，折射出分红险这一经典产品在低利率周期下的回归。那么，分红险究竟如何运作？分红
险给客户的收益分为两部分：一部分是保证回报，体现为预定利率；一部分是超额回报，体现为超出
预定利率的分红部分。按照相关规定，保险公司需将其实际经营成果优于评估假设的盈余部分，按照
一定比例（不低于 70%）向保单持有人进行分配。分配的多少，则取决于保险公司的盈利表现，包括
超额投资收益和保险经营结果。盈利越好，分红越高；反之亦然。华泰证券曾这样介绍分红险的分红
逻辑：在不考虑死差益和费差益的分配，以及忽略经营费用的条件下，假设保险公司的投资收益率为
5%，分红险的预定利率为 1.75%，简化理解是超额收益 3.25%（5% — 1.75%）的
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70%，要分配给客户，客户总收益会超过 4%。如果保险公司的投资收益只有 1%，客户也能拿到保证的 
1.75%。北京大学应用经济学博士后、教授朱俊生称，分红险的预定利率可较低设定，有效压缩保险公
司的初始负债成本，同时红利分配可调节成本支出。分红险允许保险公司根据投资回报、死差、费差
等实际经验分配红利，若市场不利时可减少甚至暂停红利派发，较好地实现了成本与收益的动态匹配
；红利不承诺锁定收益，利差压力可控，这使得保险公司不必为兑现固定高收益承担长期资金压力，
也降低了保险公司对高收益资产的依赖性。站在另一个角度来看，在低利率环境下，保险公司与客户
之间的利益重新平衡是分红险发展的重要推动力。分红险在中国市场的第一次兴起，正是在 20 世纪 90
年代末央行连续降息之后。2000 年 4 月，中国人寿在深圳地区推出首款分红险产品——千禧理财两全
保险（分红型）。这款产品诞生的背景是，1 年期存款利率从 1996 年的 11% 快速下降至 2000 年的
2.25%。1999 年 6 月，监管部门为了应对行业性利差损将预定利率下调至 2.50%，使得传统保险产品的
竞争力下降，保险公司于是将注意力转移到浮动收益型产品的开发上，以便让客户能够分享高利率带
来的额外收益。因此，在很长一段时间内，分红险是市场上的主流产品，保费在人身险行业总保费中
的占比超七成。转变发生在 2013 年后，监管机构将传统险预定利率从 2.50% 提升到 3.50%，与当时的市
场利率差距大大缩小。收益固定的传统险销量开始上升。在市场利率走低的背景下，3.5% 的预定利率
愈发显得有吸引力，以增额终身寿为代表的传统型人身险产品在保费中的占比节节升高。近年来，随
着国内利率大幅下行，寿险公司高度关注低利率环境带来的利差损压力，开始逐步研究负债端结构转
型，分红险重新走向战略位置。在 2026 年 " 开门红 " 销售中，分红险成了各家保险公司推广的主力产品
。预期最开始影响袁先生做决定的，还有昔日分红险的纠纷与投诉。据袁先生介绍，他曾听朋友吐槽
过购买分红险最后发现分红不达预期的经历。一位寿险从业人士称，在分红险发展的早期阶段，分红
险一度成了消费者投诉的高发领域，主要原因包括存在销售误导、信息披露不清以及红利分配不透明
等问题。最为明显的是红利 " 刚性兑付 " 误导。一些销售人员将 " 分红 " 简单理解为 " 保底 + 额外收益
"，甚至承诺固定红利，误导消费者认为其收益是 " 稳赚不赔
"。为避免销售误导，监管部门曾多次出台政策规范保险公司销售时采用的演示利率要求。2022 年底，
监管部门就曾发文明确，保险公司对分红型保险产品演示保单利益时，应当采用保证利益演示和红利
利益演示两档演示产品未来的利益给付，用于利益演示的利差水平分别不得高于 0、4.50%
减去产品预定利率。华泰证券研报显示，目前市场上主流分红险的预定利率为
1.75%，较少有保险公司推出预定利率 1.50% 的产品。从演示利率看，大型保险公司会选择更加保守的
3.50% 进行利率演示，而部分中型公司则选择用 4%
及以上的利率演示来凸显自身的竞争力。例如，中英人寿推出的中英人寿福满佳 C
款终身寿险（分红型），则采用 1.50% 的预定利率与 4.25%
的演示利率；复兴保德信推出的星福家朱雀版分红险，预定利率为 1.75%，演示利率为
4.25%。东吴证券则分析了几家上市险企 2026 年 " 开门红 "
主推产品，几家公司以分红型终身寿险和分红型年金险为主，预定利率均为 1.75%，演示利率主要为
3.50%、3.75% 和 3.90% 三档。值得注意的是，分红险的分红能力高度依赖于保险公司的投资回报率和
经营盈余。如果保险公司在资产端配置上激进、未来盈利假设偏高，过度释放红利，可能造成未来盈
余分红无法兑现，甚至引发产品持续经营风险。消费者也需要在投保时做好预期管理，对分红险有更
科学的认知。2026
年，随着天量定期存款陆续到期，居民对稳健投资的需求持续升温，分红险正迎来新的机遇。在 "
存款搬家 " 的趋势下，这类产品有望走进更多家庭的资产配置视野。 

         
WhatsApp网页版全新升级，输入更快捷聊天体验再升级！          
。         
随着移动互联网的快速发展，人们对于即时通讯工具的需求日益增
长。WhatsApp作为全球最受欢迎的通讯应用之一，其网页版功能的
升级无疑为广大用户带来了更加便捷的聊天体验。近日，WhatsApp
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网页版进行了全新升级，新增了输入更快捷聊天功能，让用户在电
脑上也能享受到与手机端无差别的聊天体验。
一、WhatsApp网页版简介 WhatsApp网页版是WhatsApp官方推出的
一个网页版应用，用户可以通过电脑浏览器登录网页版，实现与手
机端同步聊天、发送语音、视频、图片等功能。相较于手机端，Wha
tsApp网页版在电脑上操作更加方便，尤其是在处理大量信息时，可
以节省用户的时间。 二、输入更快捷聊天功能详解 1. 快捷回复 在聊
天过程中，我们经常会遇到一些简单的问题，如“在吗？”、“吃
饭了吗？”等。为了提高聊天效率，WhatsApp网页版新增了快捷回
复功能。用户只需在聊天界面输入“@快捷回复”，即可快速选择预
设的回复内容，如“在，有事吗？”、“还没吃，你呢？”等。 2.
智能输入 WhatsApp网页版还新增了智能输入功能，当用户在聊天框
输入文字时，系统会自动识别并提示相关的表情、图片、视频等素
材。这样，用户在聊天过程中可以更加轻松地找到合适的素材，丰
富聊天内容。 3. 快捷操作 为了提高聊天效率，WhatsApp网页版还优
化了快捷操作。用户可以通过快捷键实现发送消息、撤回消息、复
制消息等操作，大大提升了聊天体验。
三、使用WhatsApp网页版输入更快捷聊天的优势 1. 节省时间 通过输
入更快捷聊天功能，用户可以快速回复消息，提高聊天效率，节省
宝贵的时间。 2. 丰富聊天内容 智能输入和快捷回复功能让用户在聊
天过程中可以更加轻松地找到合适的素材，丰富聊天内容。 3.
提高聊天体验 优化后的快捷操作让用户在电脑上也能享受到与手机
端无差别的聊天体验。 四、总结 WhatsApp网页版全新升级，输入更
快捷聊天功能为用户带来了更加便捷的聊天体验。在这个信息爆炸
的时代，提高聊天效率、丰富聊天内容显得尤为重要。相信随着Wha
tsApp网页版功能的不断优化，用户在电脑上的聊天体验将会越来越
出色。      
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