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粉丝 57 获赞 1 

关注  

汽势 Auto-First｜撒马尔 车企堆科技、讲参数，已经哄不好这届年轻人了，对于年轻用户来说，选车早
已不是从参数表里挑答案。这辆车必须是 " 六边形战士 "：足够个性，是一辆真正有特色、不可复制的
车；足够有设计感，拒绝千人一面的重复；足够有情绪价值，能给自己提供一个交通工具属性之外的
功能；足够好开，既要轻松穿梭于城市通勤的城市巷道，又要征服假日游玩的泥泞道路。8 月 29
日开幕的成都车展，不少年轻用户穿梭其中。从进门的 16
号展馆开始，一路前行，品牌百花齐放、车型花样繁多，直到走到 5 号馆的 iCAR 的展台，很多人会瞬
间眼前一亮。展台热闹非凡、来往人群熙熙攘攘，核心位置陈列的，正是此次车展备受瞩目的 V23
赛博版。这款车不仅是中国首款纯电赛博风格 SUV，更堪称承载着高阶科技、未来构想与反叛精神的
文化符号。其以未来战甲为设计灵感，将个性、趣味与品质融合得恰到好处，独特的 Y 字形拉花、"
银翼杀手 " 车漆配色以及同级别唯一 " 幻境白 "
内饰设计风格，为车辆赋予了极高的情绪价值。更关键的是，此次首次公开实车亮相的 V23 赛博版，
是与超境汽车联袂开发的成果，它并非东拼西凑改装件，而是从设计之初就遵循一体化开发逻辑的量
产共创产品。这种专业的合作模式，彻底打消了用户对改装车的品质、维保及合法性顾虑，让用户无
需再为改装后的车辆是否合法合规而费心，能够毫无负担地拥有这款未来赛博风座驾。正如 iCAR
品牌事业部总经理苏峻博士所言，" 复制平庸的产品，iCAR
将失去存在的意义。我们的愿景就是要成为特色新能源车全球第一品牌，iCAR
希望让每个人都有机会得到一辆真正属于自己的、有个性的特色车，V23
就是年轻人的情绪盲盒。"在汽势 Auto-First 看来，推出 V23
赛博版这样一款极致个性化的产品，其底气正来源于 iCAR V23 在市场上的巨大成功。销量就是答案近
两年，新能源市场增速迅猛，渗透率不断提升，乘联分会发文预测，8 月新能源车销量预计破 110
万，渗透率冲高至 56.7%。与此同时，方盒子车型因其造型风格和实用性更受市场青睐，成为新能源
SUV 市场里火热的细分品类。销量数据显示，iCAR V23 自上市以来，凭借 " 硬派复古 × 科技赛博 "
的独特美学设计与卓越的产品力，迅速引爆市场，2025 年 1-7 月累计销量达 34,840
台，一举夺得新能源方盒子 SUV
销量冠军，强势登顶新能源方盒子细分市场销量冠军，品牌全网粉丝量已突破 500
万。凭借独特的产品风格属性和高能改装玩法，iCAR
收获了许多热爱改装与自驾游出行的用户群体，其中女性占比超 45%，改装率超 80%，而高达 35%
的转介绍率，更成为 iCAR 口碑驱动增长的有力证明。在这背后，是当大多数品牌仍在堆砌续航里程、
比拼屏幕数量、追逐智驾热点时，iCAR
选择了一条与众不同的路径，正因如此，在当今高度同质化的新能源汽车市场里，iCAR
才显得格外醒目。本质上是 iCAR" 只做特色车 "
的坚守，为新能源汽车市场提供了另一种可能。换句话说，当大多数品牌还在追逐风口的路上，iCAR
已经证明：真正的风口，从不在于追逐，而在于创造。iCAR" 只做特色车 "换个角度理解，" 之前的销
量只是铺垫，真正的故事才刚刚开始。"刚刚结束的这个暑假，也许你独自一人出游，也许拖家带口，
但有一点共识是，一个地方在地理坐标或者美食上留在你脑海中或者味蕾里的记忆，一定因为它是独
特的、独一无二的、独家的。好比成都，这是一个来了便不容易忘记的城市，相比很多千篇一律的古
城，成都的宽窄巷子里，无论是宽巷子还是窄巷子，川剧变脸、茶楼、兔头、钵钵鸡、大熊猫手办，
无疑提供的都是独一无二的体验，全国只此一家，以 " 特色 "
立足，绝非雷同小商品的又一次重复和搬运。iCAR 品牌诞生于新能源汽车市场群雄争霸的时代，却选
择了一条截然不同的道路。它不参与传统参数的军备竞赛，而是聚焦于 " 特色 "
这一核心价值，瞄准年轻用户对个性与价值的双重需求。iCAR
的这份选择，如同在中国市场落地生根的 MINI、Smart、吉姆尼等小众品牌与车型，它们不追大流、只
做特色，同样能在市场中找到自己的立足之地，让特色化与规模化兼得。在 15
万元价位区间，消费者很难找到同时具备独特设计和强悍性能的纯电产品，iCAR
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正好填补了这一空白。iCAR 的核心用户是 20-45 岁泛年轻用户，这群人富有活力和潜力，改装率超
80%。他们追求个性更爱改装、想户外又不想将就，有消费能力但拒绝溢价。而 V23
的产品性能，恰恰精准匹配了他们的每一个需求点。消费者也不再满足于 " 只是一辆电动车
"，而是希望找到符合自己个性和生活方式的产品。在汽势 Auto-First 看来，iCAR 不只是卖车，更是在
推广一种新的消费理念——价值理性主义。消费者不必为品牌溢价过度支付，而是为真正的产品价值
买单。iCAR 的【敢】底气来自哪？iCAR
并非又一个盲目追风的新势力，而是依托巨头资源、手握清晰战略的 " 新物种 "。换句话说，iCAR
到底能否实现 " 特色新能源车全球第一品牌 " 呢，得看看底气来自哪。一方面，iCAR
的底气来自于奇瑞集团的全力支持。" 无上限投入 " 的承诺让 iCAR
能够大胆探索，不必为短期利润妥协。依托大奇瑞技术平台，融合 iCAR
特色技术储备的成果，是集团赋能下实现技术越级的最佳证明。奇瑞 28 年的造车经验和技术积累，为
iCAR 提供了品质背书和供应链支持。这是新势力品牌难以企及的优势，让 iCAR
能够既保持创新锐度，又确保产品可靠性。另一方面，智米创业团队的互联网基因，为 iCAR
注入了精准的用户洞察和快速响应市场变化的迭代能力，精准踩中年轻用户的痛点，不仅让 iCAR
避开了新能源市场的同质化内卷，更让产品始终紧扣用户的真实诉求。这也成为 iCAR 快速积累用户好
感，构建口碑护城河的关键。最后，源自于未来工厂的品质保障。基于汽车未来制造标准打造且已投
产的 iCAR 超级智慧工厂，集成 5G、AI 等 80 余项数字技术实现全流程自动化生产，具备超级品质（0
缺陷）、超级工艺（艺术级质感）、超级定制（C2F
柔性生产）及超级环保（太阳能供电、废水回收）等核心优势，将为 iCAR
高品质基因提供坚实保障，确保每一台车都能稳定、可靠地交付到用户手上。汽势观：iCAR
的启示iCAR 的模式为行业提供了重要启示：新能源汽车竞争不应只是参数的竞争，更应该是价值和特
色的竞争。中国新能源汽车市场已经足够庞大，能够容纳多种商业模式和创新路径。iCAR 的 "
特色路线 " 证明，除了跟随主流，品牌完全可以开创自己的赛道。对于消费者而言，iCAR
的出现意味着更多元的选择和更理性的价值。消费者不必在个性、性能和价格之间艰难妥协。 

         
WhatsApp网页版全新上线：官方正版聊天，扫码安全验证，畅享便
捷沟通          。          
随着互联网技术的飞速发展，移动通讯工具在我们的日常生活中扮
演着越来越重要的角色。WhatsApp作为全球最受欢迎的即时通讯应
用之一，其网页版功能的推出无疑为用户带来了极大的便利。近日
，WhatsApp官方正式推出了网页版，为广大用户提供了一个全新的
聊天平台。本文将为您详细介绍WhatsApp网页版的特点，包括官方
正版聊天和扫码安全验证等功能。 一、官方正版聊天 WhatsApp网页
版是WhatsApp官方推出的正式版本，用户无需担心安全问题。与第
三方网页版相比，官方版在安全性、稳定性和功能上都有更好的保
障。用户只需在电脑上打开网页版，即可随时随地与手机上的联系
人进行聊天，实现无缝对接。 二、扫码安全验证 为了确保用户账户
的安全，WhatsApp网页版采用了扫码安全验证机制。用户在首次使
用网页版时，需要在手机端打开WhatsApp应用，扫描网页版上的二
维码，完成验证。这一过程类似于微信网页版的登录方式，既方便
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又安全。扫码验证后，用户即可在电脑上畅享WhatsApp的聊天功能
。 三、功能丰富，操作便捷 WhatsApp网页版在功能上与手机版保持
一致，包括发送文字、图片、视频、语音消息等。此外，网页版还
支持群聊、分享位置、查看联系人信息等功能。用户在电脑上操作
WhatsApp网页版，界面清晰，操作简单，即使不熟悉电脑操作的用
户也能轻松上手。 四、跨平台使用，随时随地沟通 WhatsApp网页版
的推出，让用户可以跨平台使用WhatsApp。无论是在办公室、家里
还是外出，用户都可以通过电脑登录网页版，与朋友、家人保持联
系。这对于经常使用电脑办公的用户来说，无疑是一个极大的便利
。 五、隐私保护，安全可靠 WhatsApp网页版在隐私保护方面也做得
相当出色。用户在电脑上聊天时，所有消息都会通过加密技术进行
传输，确保用户隐私不被泄露。此外，WhatsApp网页版还支持两步
验证，进一步保障用户账户安全。 总结 WhatsApp网页版的上线，为
用户提供了更加便捷、安全的聊天体验。官方正版聊天和扫码安全
验证等功能，让用户在使用过程中更加放心。相信随着WhatsApp网
页版的不断优化，它将成为越来越多用户的首选聊天工具。赶快体
验WhatsApp网页版，与亲朋好友畅享便捷沟通吧！      
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