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粉丝 57 获赞 1 

关注  

本文来源：时代周报 作者：武凯9 月初，国内主要 A 股上市车企已全部发布 2025
年上半年财报。比亚迪（002594.SZ，001211.HK）是上半年唯一一家营收超过 3000
亿元的车企，上汽集团（600104.SH）以 2943
亿元营收紧随其后，其余车企的营收从数十亿到数百亿元不等，跨度较大。比亚迪展台
图片来源：时代周报记者摄整体来看，2025 年上半年 A
股主要车企合计营收规模呈现增长态势。经统计的 9 家 A 股主要车企，上半年合计营收 9821.8
亿元，不过合计利润只有 282.12 亿元。即便是自主品牌 " 一哥 " 比亚迪，上半年净利润也仅有 155.11
亿元，净利润率 4.18%。" 营收高、利润少 " 困扰着大多数 A 股车企，多数车企上半年净利润同比下滑
，广汽集团、江淮汽车甚至由盈转亏。下半年市场竞争形势依旧考验着每家车企。今年 7
月，多部门联合约谈国内部分头部车企，要求避免恶性内卷和竞争，随即车市 " 价格战 "
降温。如何改变 " 以价换量 " 的策略、追求更理性、更高质量的发展模式，成为车企在下半年需要思考
的关键问题。合计营收近万亿元经统计的 9 家 A 股上市车企上半年合计营收近万亿元，汽车销量共
750.80 万辆。不过只有比亚迪、赛力斯（601127.SH）实现净利润增长。比亚迪是国内营收、净利润和
汽车销量最高的车企。在上半年，比亚迪营收 3712.81 亿元，同比增长 23.30%；净利润 155.11
亿元，同比增长 13.79%，可谓日赚 8569.61 万元；汽车销量 214.60 万辆，同比增长
33.04%。比亚迪贡献了 9 家车企合计净利润的 55.00%，其营收也占 9 家车企合计数据的
37.80%。数据来源车企
时代周报制图赛力斯则持续受益于问界品牌车型的热销。该品牌由赛力斯与华为联合打造，当下有 4
款车型。今年上半年，尽管赛力斯汽车销量同比下滑 15.77% 至 19.86 万辆，营收也同比下滑 4.06% 至
624.02 亿元。但问界 M9、M8 两款高价车型推动了销售均价和毛利率的上涨，使其净利润逆势增长
81.03% 至 29.41 亿元，在 9 家车企中排第 4 位。不过赛力斯的销售费用占比较高，其销售费用 89.41
亿元，占营收的 14.33%；与之相比，比亚迪的销售费用为 124.11 亿元，占营收的 3.34%。赛力斯的销售
费用总额甚至超过了上汽集团等规模更大的车企。两家公司之外，北汽蓝谷（600733.SH）上半年净亏
损 23.08 亿元，较去年同期净亏损 25.71 亿元有所收窄。北汽蓝谷整体经营表现也在改善，上半年营收
95.17 亿元，同比增长 154.38%；汽车销量 6.72 万辆，同比增长 139.73%。4 家车企净利润下滑在激烈的
市场竞争和快速的发展态势下，利润下滑现象开始出现。上汽集团是上半年营收规模仅次于比亚迪的
第二大车企，其营收 2943.36 亿元，同比增长 6.23%；汽车销量也止跌回升，达到 205.26
万辆，同比增长 12.35%。不过上汽集团上半年净利润降至 60.18 亿元，同比下滑
9.21%。上汽集团整体比较看好上半年的表现，称 "
公司归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润同比增长（至 54.31 亿元），主要因公司全力开
拓市场，销量实现较快增长，同时通过全面深化改革，提高运营效能，成本费用得到有效控制。"数据
来源车企
时代周报制图长城汽车（601633.SH，002333.HK）、长安汽车（000625.SZ）上半年净利润分别同比下滑
10.21%、19.09%，分别为 63.37 亿元、22.91 亿元。相较而言长城汽车经营表现较强，净利润在 9
家车企中排名第 2 位。此外在今年上半年，长城汽车营收同比微增 0.99% 至 923.35
亿元，长安汽车营收同比降低 5.25% 至 726.91 亿元。两家车企各自同期销量分别是 57.00 万辆、135.53 
万辆。长城汽车用更低的销量实现了更好的业绩表现。以商用车业务为主的上市车企江铃汽车（000550
.SZ）上半年营收微增 0.96% 至 180.92 亿元；不过净利润下滑 18.17% 至 7.33 亿元。这家公司上半年销售
17.27 万辆汽车，同比增加 8.15%，其中轻型客车、卡车、皮卡共销售 11.56 万辆，占比 66.96%。部分车
企由盈转亏广汽集团（601238.SH，002238.HK）、江淮汽车（600418.SH）业绩下滑较为严重，其上半
年营收、净利润同步下滑，且均由盈转亏。广汽集团上半年营收 421.66 亿元，同比减少 7.95%，净亏损
25.38 亿元，是 9 家车企中亏损较多的车企，日均亏损约 1400 万元。上半年其汽车销量 75.53
万辆，同比减少 12.48%。广汽集团对此表示，汽车销量下滑、重点新车销量不及预期、收益下滑、营
销体系效能提升较慢等是导致业绩下滑的主要原因，而新产品开发效率提升和各领域成本控制仍在持
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续推进中。江淮汽车因与华为联合推出尊界品牌备受资本市场关注。在过去一年时间里，江淮汽车股
价由约 20 元 / 股涨至当下 53 元 / 股上下，涨幅高达
165%。不过在实际业绩层面，江淮汽车表现并不乐观。上半年江淮汽车营收 193.6 亿元，同比减少
9.10%；净利润下滑 356.89%，由盈转亏至净亏损 7.73 亿元。江淮汽车同期汽车销量也下滑 7.54%，至
19.06 万辆。其中，大巴、卡车等商用车销量 12.47 万辆，乘用车占比仅有 34.60%，与去年同期 38.14%
相比出现下滑。江淮汽车解释称，上半年业绩下滑 " 主要系国际形势日趋复杂、境外汽车市场竞争日益
加剧等影响，公司出口业务有所下滑；公司高端智能新能源乘用车项目尚处于产能爬坡期，尚未呈现
规模效益。"江淮汽车所说的 " 高端智能新能源乘用车项目 " 即尊界项目，尊界 S800
是华为智选车体系下售价最高的汽车，售价 70.8 万元起步，于 5 月 30 日发布。 上市 87
天，官方宣布该车大定订单突破 12000
辆。但目前其实际交付量尚不可考。值得一提的是，广汽集团也在重新与华为推进合作项目 " 华望
"，并有望在 2026 年推出合作产品。如何破解 " 增收不增利 "
困局？作为我国的支柱产业之一，汽车产业规模巨大，但其利润空间正不断遭受挤压。以 9 家 A
股上市主要车企为例：上半年 9 家企业合计营收高达 9821.80 亿元，但合计净利润仅有 282.12
亿元，净利润率约 2.87%。从中国汽车流通协会提供的行业数据来看，2025 年 1-6 月我国汽车行业收入
50917 亿元，同比增 8%；成本 44780 亿元，同比增 9%；但利润 2444 亿元，仅同比增
3.6%。汽车行业利润率 4.80%，相对于下游工业企业利润率 6.00% 的平均水平，汽车行业仍偏低。到了
7 月，我国汽车行业利润率再度跌至
3.50%，环比、同比均下降，达到近期低点。在多位车企高管看来，汽车行业利润率低与 " 内卷式 " 竞
争脱不了关系。例如，近年来特斯拉、东风雪铁龙、宝马、大众等车企先后发起多轮降价，迫使众多
竞争对手纷纷跟进。车辆售价不断下探，导致车企、经销商、供应链企业利润空间不断缩小。因此无
论是工信部、商务部等主管部门，还是中国汽车工业协会、全国工商联以及各车企，均呼吁停止以低
价竞争为主的 " 内卷式 " 竞争现象。但有企业人士对时代周报记者表示，对于不少车企而言，除了降价
促销，它们很难有更好的方法占领市场。" 在电影院里，如果第一排的观众站起来，那后边的观众不得
不站起来。"比亚迪等车企认为，用技术手段降本增效、提升规模效应、降低边际成本，是应对 "
内卷式 " 竞争的关键方式。事实上不少新势力品牌正是通过这种方式改善盈利能力，如上半年首度实现
0.33 亿元净利润的零跑汽车。但整体而言，仅靠企业自律还难以完全避免恶性内卷，也很难达到改善经
营状况的目的。中国汽车流通协会乘用车市场信息联席分会认为，整治 " 内卷式 " 竞争需要打出政策组
合拳，工信部、发改委、金融系统与地方政府等联合行动才能推动汽车行业良性发展。政策监管推动
下，未来汽车市场将趋于用产品、技术、服务红利代替内卷求利。"
随着国家反‘内卷’工作持续推进，对改善行业利润的促进效果开始有所体现。"
乘联分会秘书长崔东树说。不过他也提示到：" 由于政策加持下的新能源价格优势明显，主流车企盈利
压力仍将急剧增大，近期汽车行业利润下滑幅度仍较大。" 

         
WhatsApp网页版全新上线，扫码即可畅享随时自由交流          。 
       
随着互联网技术的飞速发展，移动通讯工具在我们的日常生活中扮
演着越来越重要的角色。WhatsApp作为全球最受欢迎的即时通讯应
用之一，其网页版终于正式上线，为广大用户带来了全新的便捷体
验。只需简单扫码，即可随时随地自由交流，让沟通变得更加轻松
愉快。 WhatsApp网页版是WhatsApp官方推出的全新功能，旨在让用
户在电脑端也能享受到与手机端相同的便捷通讯体验。用户只需在
电脑浏览器中输入WhatsApp网页版的网址，即可登录并使用。这一
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功能的推出，无疑为用户提供了更加丰富的沟通方式，满足了不同
场景下的通讯需求。 为了使用WhatsApp网页版，用户首先需要在手
机端安装WhatsApp应用，并确保手机与电脑处于同一网络环境下。
接下来，只需在电脑浏览器中打开WhatsApp网页版，扫描手机屏幕
上显示的二维码，即可完成登录。登录成功后，用户就可以在电脑
端查看消息、发送文字、图片、视频等多种形式的聊天内容。
WhatsApp网页版的上线，具有以下几大亮点： 1. **便捷性**：用户
无需再为手机与电脑之间的消息同步而烦恼，只需登录网页版，即
可随时随地查看和回复消息。 2. **多平台同步**：无论用户身处何地
，只要有网络，即可在电脑端和手机端同步接收和发送消息，实现
无缝沟通。 3. **隐私保护**：WhatsApp网页版同样遵循WhatsApp的
隐私保护政策，确保用户通讯安全。 4. **功能丰富**：除了基本的文
字、图片、视频聊天功能外，WhatsApp网页版还支持语音通话、视
频通话等功能，满足用户多样化的通讯需求。 5. **界面简洁**：Wha
tsApp网页版界面简洁大方，操作简单，让用户在使用过程中更加轻
松愉快。
当然，在使用WhatsApp网页版时，用户还需注意以下几点： 1. **网
络环境**：为确保通讯顺畅，建议用户在使用WhatsApp网页版时，
保持稳定的网络环境。 2. **手机与电脑同步**：在使用WhatsApp网
页版时，请确保手机与电脑处于同一网络环境下，否则可能导致无
法登录。 3. **安全意识**：在使用WhatsApp网页版时，请勿泄露个
人隐私信息，以免造成不必要的损失。 总之，WhatsApp网页版的上
线，为用户带来了全新的沟通体验。在未来的日子里，相信WhatsAp
p会继续优化网页版功能，为广大用户提供更加便捷、安全的通讯服
务。让我们共同期待WhatsApp网页版带来的更多惊喜吧！      
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