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          桦恺佑信息咨询      

桦恺佑信息咨询工作室官方账号 

 

粉丝 57 获赞 1 

关注  

广汽节能与新能源车型销量占比首次突破
50%，是其多年来坚持多能源技术并行投入、产品矩阵持续优化的战略结果。撰文丨 CJR责编丨
DAN设计丨 PinZow2025 年，中国新能源汽车渗透率达 54%，正式宣告行业迈入新能源主导的全新阶段
。在新能源汽车激战正酣的行业榜单中，广汽集团新能源快速崛起，成为一股不可忽视的力量。2025
年，广汽集团交出一份稳健成绩单：营收近 965.42 亿元，终端销量 181.35
万辆，节能与新能源车型占比更是突破 51.6%，这标志着广汽集团在电动化转型上迈过了一个重要的里
程碑。在新能源转型的浪潮中，曾经有人质疑广汽 " 动作迟缓 "，但 2025 年的表现彻底打破了这种偏见
。广汽既守住了燃油车的存量市场，又抢占了新能源的增量市场，为长期发展筑牢了经营根基。广汽
集团董事长冯兴亚用三年建造一座房子来形容这场变革：第一年重在夯基垒台、立柱架梁，第二年内
部装修、打磨细节，第三年定能真正落成入住。如今，广汽改革方向已明，行动持续落地，效能正逐
步释放。1节能与新能源车销量占比首破 50%过去两年，中国汽车市场卷得你死我活的时候，广汽不仅
在拼销量，还在不断调整内部品牌结构和产品结构。今年 1-2 月，广汽集团累计销量同比增长 3% 至
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20.31 万辆，其中广汽埃安同比增长 48.69%，广汽传祺同比增长 39.92%，广汽丰田同比增长
11.94%，广汽本田 2 月销量环比增长 102.3%，各品牌表现亮眼。这一强劲开局，正是广汽在刚刚过去的
2025 年中所积蓄势能的直观体现。数据显示，广汽集团全年汽车销量 172.15 万辆、终端销量 181.35
万辆。分季度看，广汽 Q4 销量超 53.78 万辆，连续三个季度销量实现环比正增长，扭转趋势逐步明朗
。最核心的突破，是产品结构的根本性优化。广汽全年节能与新能源车销量共 88.82
万辆，销量占比首次突破 50%，达 51.60%，较 2024 年提升约 6 个百分点。这一数据表明，节能与新能
源产品已成为广汽集团汽车销量增长的核心驱动力。其中，新能源汽车销量 43.36 万辆，销量占比
25.19%，节能汽车销量 45.46 万辆，同比增长，销量占比 26.41%。这意味着每卖 2 辆广汽车，就有 1
辆是节能或新能源车，彻底摆脱了过去 " 燃油车独大 "
的局面。具体到品牌表现，最难得的是自主与合资板块的同步回暖。传祺新能源车全年销量突破 15
万辆，而埃安则实现了自 2025 年 6 月起连续 7 个月销量环比正增长的佳绩。合资方面，广汽丰田 2025
年节能与新能源车型销量同比增长 27.3%，占比已飙升至 62.2%；广汽本田则在雅阁、皓影等核心车型
上完成了燃油、混动、插混的全动力布局。自主品牌方面，这一成绩的取得，源于广汽并没有因为燃
油车的基本盘庞大，就陷入传统车企常见的路径依赖，而是主动打破固有优势的束缚，在电动化赛道
上展现出了极强的后发冲劲。广汽集团转型超 10 年，如今已经进入到了 " 新能源主导 "
的发展阶段。2转守为攻，启境 GT7
引领广汽产品大年在行业竞争加剧的背景下，广汽这一系列亮眼表现并非偶然反弹，而是源于 "
番禺行动 " 启动以来的系统性改革，以及多年来在技术研发领域的持续深耕。可以说，广汽新能源的逆
袭，是一场经过精密部署、多品牌协同的 " 体系化进攻 "。最直观的体现就是全面开花的新能源技术和
产品。其实提到新能源汽车的技术壁垒，纯电动车的电池、电机、电控是电驱系统的核心，而在混动
车领域，混动专用发动机，混动变速箱结构，两种驱动系统的集合同样也是核心，而广汽集团则恰恰
是国内少有在新能源全域都做技术积累的企业。首先，广汽做到了 " 多能源并举 " 的布局，涵盖纯电（
EV）、插混（PHEV）、混动（HEV）、增程（REEV）及燃料电池全路线。其次，广汽多款自研技术
跻身世界一流水准：星源增程、第三代混动技术接连斩获 " 世界十佳 "
称号，彻底解决用户续航焦虑与亏电痛点；夸克电驱 2.0
刷新行业效率纪录，以超高能效为车型性能与续航赋能。此外，广汽已具备 60Ah 以上车规级全固态电
池的批量制造能力。从广汽的技术积累，不难看出广汽下了多少苦功夫。接下来，广汽将聚焦打造主
干车型，加快启境 GT7、埃安 N60 等新车上市，扩充 " 可充可换 " 换电新品类，产品矩阵覆盖主流、高
端与新兴赛道。随着混动技术持续降本、插混车型加速上量，以及纯电平台的逐步成熟，今年的广汽
集团有望释放出巨大的发展潜能。广汽集团节能与新能源车型销量占比首次突破 50%，不只是销量数
字上的突破，更是广汽多年来坚持多能源技术并行投入、产品矩阵持续优化的战略结果。随着 "
番禺行动 " 改革深化、新产品周期启动，广汽集团有望开启高质量发展新篇章。【本文仅为作者个人观
点，不代表 My 车轱辘立场】行业丨刘新宇出任总经理，日产中国加码本土化动真格行业｜从人形机器
人到飞行汽车，车企跨界狂飙还是不务正业？行业丨 2026
曼谷车展：中国军团强势出海，日系车守不住了 

         
WhatsApp网页版助力高效聊天，扫码快速登录轻松实现便捷沟通    
      。         
在信息爆炸的今天，高效沟通已成为人们生活中不可或缺的一部分
。WhatsApp作为全球最受欢迎的即时通讯工具之一，其网页版的出
现无疑为用户带来了极大的便利。通过WhatsApp网页版，我们可以
轻松提高聊天效率，实现扫码快速登录，让沟通变得更加便捷。 Wh
atsApp网页版是一款基于网页的通讯工具，用户只需在电脑上打开浏
览器，输入网址即可登录使用。相较于手机版，WhatsApp网页版具
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有以下优势： 1. 提高聊天效率：在电脑上使用WhatsApp网页版，可
以充分利用电脑的屏幕和键盘优势，实现多窗口同时操作，提高聊
天效率。无论是处理工作事务还是与朋友聊天，都可以更加专注，
避免手机版分心的弊端。 2. 方便分享文件：WhatsApp网页版支持直
接从电脑上传文件，包括图片、视频、文档等。这使得在电脑上处
理文件和资料变得更加便捷，无需在手机和电脑之间来回切换。 3. 
便于团队协作：WhatsApp网页版支持多人聊天，方便团队成员之间
进行协作。在电脑上操作，可以更清晰地查看聊天记录，便于回顾
和整理信息。 4. 保障隐私安全：使用WhatsApp网页版，用户可以设
置电脑端登录密码，确保账号安全。此外，WhatsApp一直秉持着保
护用户隐私的原则，网页版同样遵循这一理念。 那么，如何使用Wh
atsApp网页版实现扫码快速登录呢？以下是具体步骤： 1. 打开电脑浏
览器，输入WhatsApp网页版的网址（https://web.whatsapp.com/）。 2.
打开手机版WhatsApp，确保手机信号良好。 3. 在手机版WhatsApp中
，点击右下角的“三横线”菜单，选择“WhatsApp Web”。 4. 手机
屏幕上会出现一个二维码，将其对准电脑浏览器中的二维码扫描框
。 5. 扫描成功后，电脑端即可登录WhatsApp网页版，开始聊天。 使
用WhatsApp网页版，我们不仅可以实现高效聊天，还能享受到更多
便捷功能。以下是几个实用技巧： 1. 使用快捷键：在电脑端使用Wh
atsApp网页版，可以设置快捷键，如发送消息、切换聊天等，提高操
作效率。 2. 定制聊天背景：在电脑端，用户可以自定义聊天背景，
让聊天界面更加个性化。 3. 查看聊天记录：在电脑端，用户可以方
便地查看聊天记录，便于整理和回顾。 总之，WhatsApp网页版为用
户带来了高效、便捷的沟通体验。通过扫码快速登录，我们可以在
电脑上轻松实现与手机版同步的聊天功能，让沟通变得更加简单、
高效。赶快尝试使用WhatsApp网页版，开启您的便捷沟通之旅吧！   
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